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 Faciliter l'accès au logement principal aux citoyens n'ayant jamais bénéficié de produits de la société; 

 Répondre à la forte demande de logements pour la classe moyenne dans la ville de Marrakech; 

 Offrir la possibilité aux citoyens aux revenus moyens d'accéder aux produits de moyen standing. 

 

 
 

- Commercialiser et livrer la totalité des logements dans les meilleurs délais ; 

- Garantir la compétitivité de la société dans ce type de logement; 

- Faire le recouvrement suivant l'échéancier; 

- Atteindre les objectifs du plan d'action. 

- Assurer la livraison de bonnes conditions 

 

BORJ OURIKA 

APPARTEMENTS MOYEN STANDING 

OUI 

MARRAKECH TENSIFT AL HAOUZ 

MARRAKECH 

MARRAKECH  

 

MARRAKECH 

28 Janv 

2008 

 

6 104 dhs 148,99 MDH 12/02/09 

20/02/09  

 

Janv  

2009 

 

 

Octobre 

2009 
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L'économiste  11/12/2008 
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DE A DE A 

DE A DE A DE A 

VENTE CONDITIONNEE 
 

VENTE CONVENTIONNEE 
 

DE A DE A DE A 

VENTE LIBRE D’UN LOT OU LOGEMENT 

PROMOTIONELS 
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NUMEROS ET TYPE DE’UNITES A COMMERCIALISER 

 

     

VOIR  TABLEAU DE  PRIX  ET  SRG   

     

     

     

     

 

 
NUMEROS ET TYPE DE’UNITES A COMMERCIALISER 

 

     

     

     

     

     

 

 
NUMEROS ET TYPE DE’UNITES A COMMERCIALISER 

 

     

     

     

     

     

     

 

 
 

NUMEROS ET TYPE DE’UNITES A COMMERCIALISER 
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X 

    x 

x  

 

 X 

  

X 

- COMPROMIS DE VENTE 

- ECHEANCIER DE 

PAIEMENT 

X  - INTERDICATION 

D'ALIENER 

X 

 
- LISTE DES PROSPECTS  

 

- 

 

- COMMERCIALISER SUIVANT LA CIRCULAIRE N° MTT/1967 DU 09/06/2008. 

 

- COMMERCIALISER A GUICHET OUVERT APRES TENUE DE LA COMISSION 

D'ATTRIBUTION. 

 

DELAI DE VALORISATION 

PENALITES PREVUES - 

 

- 

 

11-12-2008 

20-02-2009 
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    M. Omar EL GOUAIL 

Mohammed TINDOUFETE  

Mohammed ZGHAOUI  

DELAI DE NON ALIENATION 

INDEMNITE POUR LEVER LA CONDITION D’ALIENATION - 

 

Après contrat de vente 

MONTANT DE L’INDIMNITE 1000 dhs 

TAUX APPLIQUE PAR RAPPORT AU PRIX DE  VENTE - 

 

REMBOURSSEMENT IMEDIAT 

REMBOURSSEMENT APRES COMMERCIALISATION 

X 

 
 

 
    

X 

MONTANT DE L’INDIMNITE 1000 dhs 

- 

 

TAUX APPLIQUE PAR RAPPORT AU PRIX DE  VENTE 

 

     Saïda SGHIR   

Ahmed  NIA 

Mustafa HADDADI   
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10 jrs 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

10 à 

20% 

6 mois  10 

à 

20

% 

12 mois 

 

40 à 

70 

% 

A la 

livraison 

 

 

 
DATE 

 

 
DATE 

 

 
DATE 

 

 
DATE 

 

 
DATE 

 

 
DATE 

 

 
DATE 

 

 
DATE 

M. Khatib EL HEBIL 

M. Omar EL GOUAIL 

M. Adil BOUSFIHA 

M. Brahim BACHIKH 


